
顾问式销售人员 

    ——课程强化和资源光盘 

 
顾问式的销售技巧是销售

人员提高业绩的基础，然而理解

“B2B”以及学习如何与客户建

立长久的关系是在市场中脱颖

而出、立于不败之地的主要途

径。 

 

如今，客户从专家处进行采

购，比起产品渠道，他们更看重

专家们提供的信息。市场持久力

已成为衡量销售人员能够快速、

高效地站在客户的角度进行市

场运做并与此同时依靠战略在

竞争中获胜的标准。 

 
学习了维新企业管理顾问

有限公司的“顾问式销售人员”

的销售效率提升课程后，销售人

员可以通过使用我们新开发的

CSP强化和资源光盘来巩固他们

所学的内容。 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

“顾问式销售人员(CSP)”是经过实践证明能够帮助销售人员学习顾问
式销售所需要的关键技能、知识、工具和过程、评估和反馈系统，以及管理

承诺。我们新开发的CSP强化和资源光盘是对该课程的进一步加强，销售人
员在实际工作中应用所学新技能时可以将此光盘作为参考工具。 

 
课程概述： 
通过将优先权从单一的销售转向帮助客户解决现实的商务问题，销售人

员可以重新定义他们能够给客户带来的价值。但这一切都开始于交流，并结

束于交流。如果销售人员想找到有力的解决方案，那他们必须要先了解手头

的业务情况。为了达到这个目的，他们要显示出卓越的倾听技能，探索出表

面需求背后的深层需求。只有这样，才能实现顾问式的销售，并能将销售过

程推向前进。 
 

课程细节: 
CSP强化和资源光盘是为那些通过远程教学或课堂教学学习了维新公
司的“顾问式销售人员”课程的销售人员准备的，它可以作为销售人员在实

际工作中运用所学技能的一个支持工具。作为一个快速方便的参考工具，光

盘可以帮助销售人员充分利用所学的内容，并在实际工作中为销售人员提供

支持和有用的资源。 
 
在销售人员从课程学习回到实际工作后，对他们所学的新知识、技能和

能力进行进一步的强化是员工绩效提升的重要步骤。与其他的“顾问式销售

人员”课程资料一起，该光盘能够保证您企业在今天、明天以致将来尽快实

现投资回报。 
 
采用多媒体和人性化设计的这套光盘可以随时随地供销售人员使用，无

论是在家里，办公室，飞机上，还是任何的其他地方。从而销售人员可以获

得所需的销售技能，将销售推向新的高度。该光盘运用真实的技能练习，成

为一个具有高度互动性的“顾问式销售人员”课程顾问，同时也是课程的延

续（常见问题解答部分）。像我们的远程“顾问式销售人员”课程一样，该

光盘将采用真实的案例分析生动的教授学员知识。 


